Retos de futuro en
investigacion clinica, écomo
adaptar la estructura para dar
soporte a proyectos

tecnologicos?
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Retos Investigacion
Clinica para la
esiructura de los
Institutos

» Ensayos Clinicos con medicamentos

» Investigaciones Clinicas con producto sanitario (PS)
» Estudios Observacionales con medicamentos y PS
» Estudios no observacionales sin medicamentos o PS
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ANEXO 1
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*Opcional, s6lo se deducird si el investigador contrata con la UIC el modulo sanitario o de coordinacion, la aportacion al servicio se realizard en caso de liquidar los fondos disponibles a favor del investigador.
£a 1q PC 8
Para el resto de servicios de apoyo a la investigacion independiente consultar con la Fundacién para presupuesto personalizad o.
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UGEC - Unidad Gestion de Ensayos Clinicos

Gestion de documentacion y contratos de estudios clinicos: Contrato, Memoria Econdmica, Enmiendas
Enlace entre el promotor y el equipo investigador.

UICEC - Unidad de Investigacién Clinica y Ensayos Clinicos

Apoyar y orientar a investigadores y promotores interesados en la puesta en marcha de estudios clinicos,
poniendo a su disposicion servicios de apoyo cientifico, metodoldgico, ético-legal, clinico, logistico y de
gestion de proyecto que incluyen la gestion y monitorizacion.
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Paradigma CT deseados Impulsores de Valor

Velocidad: Reduccion
en los plazos

©

Esfuerzo: Reduccion en
los recursos generales

Tecnologia Metodologia Personas

©

Coste: Reduccion de
costes directos e indirectos

Cliente: Exito y Mejora
confinua




